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投资者关系活动

类别

特定对象调研现场会议 □分析师会议

媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 其他电话会议

参与单位名称及

人员姓名

兴业证券 博裕资本 易米基金 HBM Partners HongKONG

博时基金 融通基金 华商基金

时间 2022 年 12 月 15 日上午 9：15-10：30 （现场会议+电话会议）

地点 浙江仙琚制药股份有限公司

上市公司接待人

员姓名

董事会秘书 张王伟

证券事务代表 沈旭红

投资者关系活动

主要内容介绍

1、药品国家集采的影响和应对举措

公司受国家集采影响的产品主要体现在麻醉肌松的两个产

品：苯磺顺阿曲库铵注射液和罗库溴铵注射液。另外黄体酮胶

囊也已参加一些省市联盟的区域集采。

2021 年 6 月的第五批集采中苯磺顺阿曲库铵注射液已纳

入，该产品国家集采对公司影响已完全体现。公司罗库溴铵注

射液于 2022 年 7 月纳入第七批全国药品集采，各个省份已于 11

月份开始陆续实施第七批集采成果。预计该产品从今年四季度

开始受影响。

入围 2022 年 7 月第七批全国药品集采的甲泼尼龙片为 2021

年 10 月份通过境内药品生产注册，剂型规格为 16mg，国采的量

不大，对公司营收影响小。

为克服集采影响，公司在新产品和一致性评价产品上加大



研发力度。据统计，2022 年截至目前已有 13 个临床试验登记号

（2021 年 7 个临床试验登记号），其中包括地屈孕酮片 BE 临床

试验、戊酸雌二醇片、黄体酮软胶囊等新产品临床试验。

从产品申报或过评获批方面，泼尼松龙片 2022 年 6 月一致

性评价过评，舒更葡糖钠原料药及制剂 2022 年 7 月产品获批，

黄体酮缓释凝胶 2022 年 8 月申报，苯磺顺阿曲库铵注射液 2022

年 9 月获批，2022 年 11 月地塞米松磷酸钠注射液过评，2022

年 11 月注射用维库溴铵一致性评价受理。

公司有计划地对现有重点新产品进行市场导入：新产品庚

酸炔诺酮注射液今年二、三季度已快速市场导入。舒更葡糖注

射液 9月份开始销售，目前处于导入期。为明年新增量奠定基

础。

2、部分新产品展望

1）舒更葡糖钠注射液：舒更葡糖钠注射液为罗库溴铵注射

液的拮抗剂，原研制剂（商品名布瑞亭，Bridion）由英国

Merck Sharp & Dohme Limited（默沙东）公司首家研制而成。

舒更葡糖钠注射液制剂中的活性成分舒更葡糖是一种经修饰的

γ-环糊精，可以选择性结合神经肌肉形成复合物，阻断神经肌

肉阻滞药物罗库溴铵或维库溴铵，进而降低在神经肌肉接头处

与烟碱受体相结合的神经肌肉阻滞药物的数量，由此拮抗由罗

库溴铵或维库溴铵诱导的神经肌肉阻滞。

根据临床的用药需求测算，未来市场需求量有一个较大空

间。2022 年 7 月舒更葡糖钠原料药及制剂产品获批，目前公司

积极开展该产品的销售推广工作：9月份已经有 4个省份备案，

10 月份有 6个省份新进入，2022 年主要工作是做好市场准入᐀准入᐀

2葡糖钠注射液制剂 有计品临床以碱봹，
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2）庚酸炔诺酮注射液：该产品作为保护女性生育能力的产

品，公司该产品有原料药和制剂一体化优势，原先基本属于空

白市场，今年 3月份开始，公司作为战略性品种开始布局规

划，到目前为止取得了较好的成效。

3）黄体酮缓释凝胶：最早由 Columbia Laboratories, Inc

开发,商品名为雪诺同，适应症：用于辅助生殖中补充孕酮。目

前在售的仅有原研默克公司的产品。公司已于 2022 年 7 月底完

成黄体酮阴道缓释凝胶境内生产药品注册受理工作，该产品为

国内首家申报，争取早日获批，是公司申报重点产品之一。孕

激素市场中，地屈孕酮、黄体酮阴道缓释凝胶在辅助生殖系统

领域拥有较大空间。

女性健康及生殖领域是公司长期专注发展的领域之一，现

已形成的产品序列包括黄体酮胶囊、黄体酮注射液、庚酸炔诺酮

注射液等。该领域在研产品还包括地屈孕酮片、戊酸雌二醇片。

4）呼吸科产品管线布局：目前主要开展两个重点呼吸科产

品的一致性评价工作。除此，二联复方制剂、双动力鼻喷剂项目

均在积极推进。公司重点选取一些有市场优势和研发难度的产品

开展研发立项，合理布局产品梯队。

5）1.1 类新药奥美克松钠：奥美克松钠为靶向性肌松拮抗

剂，是该领域的新一代的创新药物。奥美克松钠目前处于临床 3

期阶段，项目进展顺利。

公司将通过市场的调查和定位，在各个治疗领域里组建产

品群，去寻找、获得所需要的潜力产品、竞争格局相对较好的

品种，为公司今后的持续稳健发展做好产品储备。

3、原料药业务情况

公司在原料药产品生产围绕成本、品质、效率，构建优势

制造平台。在高端产业链向无菌原料药、原料药定制等方向提

升，寻找优势品种，努力开拓高端产品客户。在原料药产业链



上拓展，在成本、数量上寻求提升，以开放的学习态度，积极

学习应用新技术新工艺，如酶催化、绿色化学、连续流等,力求

技术对原料药产业链的贡献,增强原料药的竞争力。

基于原料药的协同要求比制剂高得多，公司从整合销售、

研发、技术、生产各线条出发，集合各版块、各厂区的力量，

通过各线协同去提高原料药的整体水平。

4、销售管理体系的变化

公司在销售体系上适时变化，引进一批专业销售人才，强

化市场部、医学部和数据体系建设，提升销售效能，输入新管

理理念，构建新组织架构。同时开展销售员工的能力转型升级

培养，加强专业市场新产品的学术推广能力建设。

5、公司管理体系建设

公司积极助推运营管理体系的转型升级，以开放、学习的

心态，以麦肯锡管理项目的落地与推广为契机，深刻转变固有

思维，形成科学的业绩与项目管理方式。持续推进“成本中

心”向“利润中心”转变的相关工作，提高产品的市场竞争

力，以市场作为评价各中心成本、质量、制度、考核等优化工

作的最重要标准。

根据不同产品，从研发、生产、销售的三线协同管理重新

梳理，通过制剂管理委员会、原药料管理委员会等平台对现有

管理体系进行梳理调整，对产品的潜力进行挖掘。

6、NEWCHEM 公司情况

NEWCHEM 公司整体运营稳健，2022 年整体销售情况良好。

欧洲能源危机对居民和企业都产生了非常之大的影响，在

这种大环境下，NEWCHEM 公司表现出较强的韧性，在市场开拓方

面呈现出较好态势。产业链协同效应逐步体现，销售端发力。



公司过去几年与 NEWCHEM 公司在部分产品的前端生产转移上做

了较充分准备，在市场上更具竞争力。后续，公司与 NEWCHEM

之间会继续探索相关产品的生产转移。

公司与 NEWCHEM 在销售、生产、技术等方面协同。欧洲能

源上涨等大环境下，与国内工厂有比较好的协同，优化高端产

能布局和关键工艺，解决产能瓶颈问题。

附件清单

（如有）

无

日期 2022 年 12 月 15 日


